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政策宗旨

为加速 AI 智能直饮机市场的拓展，构建高效、稳定、共赢的渠道体系，特制定本政策。我们始终坚持“平台让利，

代理为主”的核心原则，将绝大部分利润赋予一线合作伙伴，并通过多元化的激励与支持，助力代理商深耕市场，

成就事业。

一、代理加盟条件

资质要求：申请者需具备合法的营业执照，认可我方品牌理念与商业模式。

经验要求：具备家电、办公设备、物联网解决方案或企业服务等相关市场经验者优先。

团队要求：拥有不少于 2人的核心运营团队，具备市场开拓与客户服务能力。

投入要求：具备相应的资金实力与市场投入决心，能完成首次进货目标。

区域要求：严格遵守区域代理约定，专注于指定区域的市场开发与维护。

二、代理层级与首批进货要求

为适配不同规模合作伙伴的需求，设立以下代理层级：

代理级别 首批进货额 说明

区县代理 人民币 3万元 授权特定区县市场，适合初创型团队。

城市代理 人民币 9万元 授权整个地级市市场，适合成长型团队。

核心城市代

理
人民币 15万元 授权省会或重点城市，需强大的市场能力。

专属激励：首次进货时，额外赠送进货总额 10%的市场推广基金（以等值产品或广告资源形式发放）。

三、利益分配机制（核心：平台让利，代理为主）

 硬件销售利润：

代理商享受极具竞争力的代理价。

平台仅保留硬件毛利的 20%，其余 80% 的毛利空间完全让渡给代理商，作为其市场开拓、销售及服务的

核心收益。

 持续性流水分润：

---广告分润：由平台引入、在代理商设备屏幕上投放的广告，产生的净收益（扣除第三方成本后），

代理商可获得 70%。由代理商自行开拓的本地广告，收益 100% 归代理商所有。



---增值服务分润：平台通过设备提供的付费 AI 服务（如企业知识库定制、高级海报订阅等），产生

的净收益，代理商可获得 60%。

四、市场开发激励政策

首单开业奖励：

代理签约后 30 天内，完成首个商业点位（如企业、学校、医院等）的铺设并成功运行，平台额外奖励该

订单硬件销售毛利的 10%，以现金形式发放。

季度销售返利：

根据季度总进货额（含硬件与增值服务）进行阶梯式返利，返利在下季度首月以等值产品或抵扣货款形式

发放。

门槛：季度进货额满 5万元，即可享受返利。

返利阶梯：

5万（含）- 15 万：返利 2%

15 万（含）- 30 万：返利 4%

30 万（含）以上：返利 6%

五、子代理发展奖励（核心裂变政策）

为鼓励代理商拓展渠道，特设立渠道裂变奖励。

 直接推荐奖励：

代理商 A直接发展的子代理 B，其首次进货额的 5% 将作为一次性奖励，奖励给代理商 A。

 间接管理津贴：

代理商 A发展的子代理 B，又发展了子代理 C。那么子代理 C的首次进货额的 2%，将作为间接管理津贴，

奖励给代理商 A。

 流水分润提成：

代理商 A下属所有子代理（无论层级）产生的广告及增值服务流水分润，平台在原有分润基础上，额外

拿出流水分润总额的 5%，作为长期管理提成，奖励给代理商 A。

举例：子代理 B当月产生 1000 元广告流水分润（平台部分），平台在收取后，会将其中 5%（即 50 元）

奖励给代理商 A。此提成长期有效。

六、平台支持与保障

全方位培训支持：提供产品知识、AI 功能演示、销售技巧、平台操作及安装维护的全面培训。

市场物料支持：提供统一的产品宣传册、宣传视频、易拉宝等电子版及部分实体物料。

品牌广告支持：平台在全国性媒体及线上渠道进行品牌宣传，为一线销售引流背书。

数字化管理平台：提供专属后台，实时查看设备状态、在线数据、分润明细，高效管理子代理网络。



技术与售后支持：平台提供全程技术指导与专业的售后支撑，确保终端设备稳定运行。

总结

本政策旨在通过极具竞争力的利润分配和全方位的成长支持，与各位代理商伙伴形成紧密的利益共同体。

我们专注于 AI 智能直饮机的市场潜力，愿与您携手，共同开创智能商用饮水的新纪元。
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